NEXTSTATE

VINN STORRE AFFARER - LEKTION 6 AV 8 - SKIFTE 5: SAL] SOM EN KIRURG

SALJ UTAN ATT PRESSA: STALL

RATT FRAGOR

De flesta sédljer som amatdrer. De pratar for mycket om sig sjalva och pressar fram beslut. De béasta saljer
som kirurger. Har dr sju misstag som skiljer proffsen fran amatdrerna.

Kort sammanfattning. Proffs siljer som ldkare. De leder samtalet med fragor, later kunden prata minst tva
tredjedelar av tiden, hittar smartan och séljer resultatet. Invindningar i slutet visar att nagot missades tidigare i
motet.

I lektionen lar du dig
e Hur du tar kontroll i sdljmétet utan att pressa
¢ Varfor kunden ska prata minst tva tredjedelar av tiden

¢ Varfér invandningar ska forebyggas tidigt, inte hanteras sist



Ovning - cirka 30 minuter plus ett siljméte

1. Spelain ditt ndsta siljméte med kundens tillatelse.

2. Méat hur stor andel av tiden du pratade.

3. Skriv ner de tre basta fragorna du stéllde och en fraga du borde ha stillt.

4, Skriv ner kundens smarta med kundens egna ord.

5. Vilj ett beteende att trdana pa i fem méten, till exempel att stélla en féljdfraga innan du presenterar
I6sningen. Skriv efter varje mote om du gjorde det, ja eller nej, och vad effekten blev.

Ditt resultat efter 6vningen: Du har valt ett sdljbeteende att tréna pad och ett sdtt att mata att du blir battre.

Mitt forsta steg

Atgard Vem haller mig ansvarig

Nista steg

Ga djuparei alla sex skiften i boken: Kép Vinn storre affarer
Vill du genomféra skiftena med stdd i ditt bolag? Gor en intresseanmalan till Inner Circle

Filmerna och hela kursen: nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs



https://nextstate.se/kop-boken-vinn-storre-affarer/
https://nextstate.se/#ansok
https://nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs/

