NEXTSTATE

VINN STORRE AFFARER - LEKTION 5 AV 8 - SKIFTE 4: BYGG EN STABIL LEADSGENERATOR

BYGG ETT JAMNARE INFLODE AV

NYA KUNDER

De flesta dgare av tjanstebolag saknar en riktig motor for nya kunder och lever pa hopp. Har far du den
snitslade banan fran ny kontakt till ny kund, med siffror.

Kort sammanfattning. En stabil leadsgenerator ar ett recept, inte hopp. Vilj en huvudkund, en huvudkanal och
en huvudtjanst. F6lj en veckorytm med nya kontakter, innehall och ringtid, och led kunden genom
kartlaggningsmdéte, avstamningsmdte och beslutsmote.

I lektionen lar du dig
e De tre delarnai en leadsgenerator: huvudkund, huvudkanal och huvudtjanst
¢ En enkel veckorytm pa Linkedin som ger moten

e Hur tre timmars ringtid i veckan kan ge tolv kartlaggningsmoéten i manaden

Modellen
Ringtid per vecka 3timmar
Kartlaggningsmoten per manad Cirka 12
Affarer per manad Cirka 3

Vérde vid 100 000 kronor per affar Cirka 300 000 kronor



Ovning - cirka 45 minuter

1. Vilj din huvudkund, huvudkanal och huvudtjénst.

2. Ridkna baklanges fran ditt intaktsmal. Hur manga nya affarer behéver du? Hur manga saljmoten kraver
det? Hur manga kontakter kraver det? Skriv din veckorytm utifran siffrorna.

3. Boka inringtiden i kalendern fér de kommande atta veckorna.

4. Skriv ner stegen i din saljprocess fran forsta kontakt till beslut.

5. Skriv dina antaganden: genomsnittlig affar i kronor, andel méten som blir affar och antal méten du
behover per manad. Testa siffrornai fyra veckor och justera sedan.

Ditt resultat efter dvningen: Du har en veckorytm i siffror och vet hur manga méten och kontakter ditt
intaktsmal kraver.

Mitt forsta steg

Atgiard Vem haller mig ansvarig

Nasta steg

Ga djuparei alla sex skiften i boken: Kép Vinn stdrre affirer
Vill du genomféra skiftena med stdd i ditt bolag? Gor en intresseanmalan till Inner Circle

Filmerna och hela kursen: nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs



https://nextstate.se/kop-boken-vinn-storre-affarer/
https://nextstate.se/#ansok
https://nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs/

