NEXTSTATE

VINN STORRE AFFARER - LEKTION 4 AV 8 - SKIFTE 3: BEVISA DITT UNIKA VARDE

VISA VARFOR KUNDEN SKA VALJA

DIG

Det finns fler experter an nagonsin. Darfor racker det inte att vara duktig. Du behéver bevisa ditt unika
vérde, och du behéver vaga beritta om det.

Kort sammanfattning. Det racker inte att vara duktig. Skriv ner fem till sju bevis pa vad du har astadkommit,
dela dven motgangar och bygg en egen ton. Bevis tar tid att bygga, sa vélj ditt omrade och stanna dér.

I lektionen lar du dig

e Hur du hittar de fem till sju bevis som gor dig unik
¢ Varfér dina misslyckanden goér dig mer trovardig

e Hur du skapar en egen ton som kunderna kdnner igen



Ovning - cirka 30 minuter

1. Skriv ner fem resultat du har skapat fér kunder. Beskriv kundens utgangslige, vad du gjorde och vad som
férdndrades.

2. Vilj det starkaste resultatet. Skriv varfér det visar att du forstar din idealkunds problem béttre an
alternativen.

3. Skriv ner en motgang som har format dig och vad du larde dig av den.

4, Beskriv din ton med fem ord.

5. Vilj ett bevis och publicera det pa Linkedin den hir veckan.

Ditt resultat efter 6vningen: Du har ett konkret kundbevis och en tydligare grund for varfér kunder ska valja dig.

Mitt forsta steg

Atgird Vem haller mig ansvarig

Nasta steg

Ga djuparei alla sex skiften i boken: Kép Vinn storre affarer
Vill du genomféra skiftena med stdd i ditt bolag? Gor en intresseanmalan till Inner Circle

Filmerna och hela kursen: nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs



https://nextstate.se/kop-boken-vinn-storre-affarer/
https://nextstate.se/#ansok
https://nextstate.se/vinn-storre-affarer-kurs/

